PARCOURS VERS UNE MEILLEURE CONNAISSANCE DE VOTRE CLIENT :

(VENDRE AUX SECTEURS)

I NS TITUT

endre le Secteur du Pétrole

Objectifs :

e Découvrir avec un expert le secteur du pétrole, ses
acteurs, ses organisations, ses valeurs, ses enjeux
contractuels, réglementaires et concurrentiels.

e Connaitre le langage de vos clients.

e Commencer a discuter « métier »
interlocuteurs.

avec VoS

Participants : Directions & équipes Commerciales, Avant-
ventes, Directeurs de projets, Consultants.

Durées proposées : 1 journée en présentiel ou a distance
Pas de prérequis.

Délai de mise en place de |la formation : 3 a 6 semaines (a
valider en fonction du projet)

Modalités d’évaluation : évaluation a chaud en fin de
formation.

Méthode mobilisée : cas concrets, mises en situation,
partage d’expérience.

Accessibilité : nos formations sont adaptées a tout public.

Intervenant : Philippe N. : ex. Dirigeant de Total, 35 ans
d’expérience en management international dans le
domaine du pétrole (PETROFINA, FINA, TOTAL, TOTALERG)
avec un focus en general management et en marketing.

Programme de la formation :

e | e Secteur Pétrolier dans son Environnement.

e Comment se structure un Groupe Pétrolier ?

e Comprendre I’Amont, le Raffinage, la Pétrochimie, La
Distribution, les Energies Nouvelles.

e | es principaux Enjeux : Réduction des Co(ts, Recentrage des
actifs.

e |es valeurs de TOTAL.

e Le Peak Qil : Pourquoi ? Quand ?

e | es stratégies des différents secteurs en France et a
I'étranger.

e Les canaux de vente et de revenus : L'Exploration
Production, le Raffinage, la Pétrochimie, Les Produits
spéciaux, le Trading, les Energies Nouvelles.

e | es Cadres Réglementaires en France et a I'étranger.

e Les Risques majeurs.

e La Recherche.

e | es hydrocarbures en 2030.

e Etude de cas interactif a imaginer en fonction du public
participant.

Ce gu’en pensent nos clients Nous contacter

averé »

« Une super prise de distance sur ce secteur, facilitée par un expert
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